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   ....ن محرم و صفر است كه اسلام را زنده نگه داشته استن محرم و صفر است كه اسلام را زنده نگه داشته استن محرم و صفر است كه اسلام را زنده نگه داشته استن محرم و صفر است كه اسلام را زنده نگه داشته استيييياااا: : ))رهره((خمينيخميني    امامامام

  

    باشد؟ كداميك از اهداف ذيل به اصل صادرات به عنوان يكي از اصول سياست بازرگاني مربوط مي .1

    كاهش تورم. ب    موازنه بازرگاني. الف  

  برقراري روابط تجاري . د    توسعه و خودكفايي مليّ. ج  

  سته از كالاهاي ذكر شده در ذيل، مبين اهميت زياد آن و پيچيدگي كم آن است؟كدام د. 2

  كالاهاي استراتژيك. د  كالاهاي امتيازي. ج  كالاهاي تنگنايي. ب  كالاهاي غير حياتي. الف  

ريد سازمان هاي بازرگاني و توليدي به بخش خ طور متوسط، چند درصد از كليه درآمدهاي حاصل از فروش سازمان معمولاً به. 3

  يابد؟ اختصاص مي

  درصد 75. د  درصد 50. ج  درصد 35. ب  درصد 25. الف  

  گيرد؟ معمولاً بعد از كدام مرحله از مراحل خريد مورد توجه قرار مي» بررسي و تضمين كيفيت كالا« . 4

  تشريفات و عقد قرارداد. ب  بررسي منابع تأمين كننده كالا. الف  

  مذاكره با فروشندگان. د    بررسي قيمت و ارزش. ج  

ها و وظايف  مبين كداميك از  نقش» هاي نقدينگي شركت هاي خاص و تعيين محدوديت تعيين مقدار و سقف خريد از عرضه كننده« . 5

  باشد؟ بخش خريد و تداركات مي

    خريد. ب    يابي منبع. الف  

  گذاري خريد سياست. د  تحقيق در مورد عرضه كنندگان . ج  

  باشد؟ بندي محصول مي وارد ذيل بيانگر يكي از اهداف تهاجمي بستهكداميك از م. 6

  حفظ مصرف كنندگان در برابر خطر. ب  حفظ محصول در مقابل خطرات. الف  

  حفظ سطح كيفي محصول . د  حفظ ارزش ظاهري محصول. ج  

  هاست؟ اجراي مناقصه در ميان تعدادي از داوطلبان مبين كداميك از انواع مناقصه. 7

  مناقصه اجباري . د  مناقصه اختياري. ج  مناقصه محدود. ب  مناقصه عمومي .الف  

  گردد؟ كداميك از موارد ذيل از جمله اركان مذاكره قلمداد مي. 8

  حفظ منافع. ب  هاي مذاكره كننده توانايي. الف  

  زني  هاي چانه شيوه. د    تعداد نفرات براي گفتگو. ج  

كند، بيانگر كداميك از  مذاكره كننده براي اهداف خود از برگزاري مذاكره، اقامه و دليل ارائه مي اي كه مرحله استدلال يا همان مرحله. 9

  است؟ از نظر زماني مراحل مذاكره

  توافق نهايي. د  مراحل مياني. ج  نقطه شروع مذاكره. ب  مرحله پيش مذاكره. الف  

  هاي مذاكره اشاره دارد؟ زياد به كداميك از روش تلاش براي ترغيب ديگران نسبت به انجام كار و ارائه اطلاعات. 10

  جويانه روش سلطه. د  روش منطقي. ج  روش ملايم. ب  روش استنتاجي. الف  
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  چهارگانه ضمانت نامه ارزي قرار دارند؟هاي  فرد دستور دهنده و ضمانت خواه در كدام دسته از طرف. 11

  ون له مضم. د  بانك دستور دهنده. ج  ضامن. ب  مضمون عنه. الف  

گر، جبران زيان وارده به  هاي ذيل بيانگر پرداخت مستمري به استفاده كننده از بيمه بوده و به هيچ وجه قصد بيمه كداميك از بيمه. 12

  ؟نيستبه علّت حادثه  ذارگ بيمه

  بيمه عمر. ب    بيمه مسئوليت اجتماعي. الف  

  بيمه اموال . د    بيمه اشخاص. ج  

اي وارد كشور شده و از نقطه مرزي ديگري  نمايد يعني از نقطه رخيص كالا، كالاها از خاك يك كشور عبور ميدر كداميك از انواع ت. 13

  شود؟ خارج مي

  اعاده به خارج از كشور. ب    ورود موقت. الف  

  ترانزيت خارجي . د    ترانزيت داخلي. ج  

  باشد؟ هاي ذيل مي يل كالا در گزينهكداميك از شرايط تحو مبين» FAS« ل يشرط تحو. 14

    تحويل كالا به حمل كننده در محل تعيين شده . الف  

  تحويل در كنار كشتي در بندر موضوع بارگيري. ب  

  تحويل كالا روي عرشه در بندر حمل معين. ج  

  هزينه و كرايه حمل تا بندر و مقصد تعيين شده . د  

  آيد؟ ان سند وصول كالا و هم سند ترخيص كالا به شمار ميكداميك از اسناد گمرگي ذيل هم به عنو. 15

  پتة گمرگي. د  بارنامه. ج  قبض انبار گمرگ. ب  اظهارنامه كالا. الف  

  د؟رون كار مي هاي انبار به نحوي غيرمستقيم در امر توليد به كداميك از انواع موجودي. 16

  كالاي ساخته شده . د  مواد مصرفي. ج  كالاي نيمه ساخته. ب  قطعات يدكي. الف  

توان ميان كالاها قرار داد و نيازمند جا و فضاي  هاي انبار كردن كالاها، جنس جديد را به راحتي نمي بر اساس كداميك از روش. 17

  باشد؟ زيادي مي

  انبار كردن به ترتيب شماره يا حروف با در نظر گرفتن حداقل موجودي . الف  

  موجودي داكثرروف با در نظر گرفتن حانبار كردن به ترتيب شماره يا ح. ب  

  انبار كردن به ترتيب ورود كالا به انبار. ج  

  انبار كردن به ترتيب ورود با اختيار داشتن قفسه . د  

ها، گردش اقلام بهاي تمام شده با گردش فيزيكي اقلام موجودي مطابقت داشته و موجب  در كدام سيستم ارزيابي دايمي موجودي. 18

    گردد؟ هاي جاري مي پايان دوره به قيمتي نزديك به قيمتهاي  ارزيابي

  LiFoروش . ب    روش شناسايي ويژه. الف  

  روش ميانگين متحرّك. د     Fifoروش . ج  

  

  

WWW.PNUNA.COM

http://pnuna.ir
http://pnuna.ir
http://pnuna.com


 
        
        
        

        5555        25252525        سيستمهاي خريد، انبارداري و توزيعسيستمهاي خريد، انبارداري و توزيعسيستمهاي خريد، انبارداري و توزيعسيستمهاي خريد، انبارداري و توزيع        
        50505050        35353535        ))))1218266121826612182661218266    تجميعتجميعتجميعتجميع    - - - - 1218073121807312180731218073    سنتيسنتيسنتيسنتي((((    مديريت صنعتيمديريت صنعتيمديريت صنعتيمديريت صنعتي        

        ))))1111218130218130218130218130    سنتيسنتيسنتيسنتي( ( ( ( مديريت بازرگانيمديريت بازرگانيمديريت بازرگانيمديريت بازرگاني        
                -- -- -- --         ))))1111((((    يكيكيكيك        

        

 3333 ازازازاز 3333 صفحهصفحهصفحهصفحه

  

  

  درست است؟ (JIT)كدام مطلب ذيل در مورد مدل موجودي صفر . 19

  .گيرد سازي بهره مي از فنون شبيه. الف  

  .هاي عملياتي و اطلاعاتي است ليتمستلزم هماهنگي دقيق كليه فعا. ب  

  .ها، هيچگونه اطلاعات از وقوع آينده در دست نيست در اينگونه مدل. ج  

  .توان اين مدل را بسط داد بيني تقاضاي مورد انتظار، مي با استفاده از قوانين احتمالات و پيش. د  

  گردد؟ اي قابل دسترس قلمداد ميه انواع رسانهها جزو كداميك از  پوسترهاي تبليغاتي در كنار جاده. 20

  پست مستقيم. د  يهاي تخصص خبرنامه. ج  هاي عمومي رسانه. ب  تبليغات مستقيم. الف  

  گردد؟ كداميك از موارد ذيل از جمله عوامل مؤثر بر انتخاب محل خرده فروشي قلمداد مي. 21

  يتقل خرده فروشمراكز مس. د  ساير نقاط فروش. ج  مراكز عمده فروش. ب  فاصله محصول. الف  

  باشد؟ هاي مستقل خرده فروشي بيانگر ماهيت كداميك از عناصر شبكه توزيع ذيل مي اي از فروشگاه مجموعه. 22

    مراكز خريد. ب    ها سوپر ماركت. الف  

  هاي ارزان  فروشگاه. د    اي هاي زنجيرهفروشگاه. ج  

  باشد؟ كداميك از عوامل مورد مطالعه در كانالهاي توزيع مي. 23

  دامنه فروش . د  پذيري ريسك. ج  كنترل كيفيت. ب  نحوه انبارداري. الف  

سازي استاندارد براي حمل و نقل و انتقال كالا جهت توزيع فيزيكي آن  هاي توزيع فيزيكي به مظروف كداميك از خرده سيستم. 24

  اشاره دارد؟

  وليهاستقرار سيستم نگهداري و حمل و نقل مواد ا. ب    كنترل موجودي. الف  

  تعيين محل موجودي و انبارداري. د    حمل و نقل. ج  

  آيد؟ كداميك از موارد ذيل از جمله عوامل مؤثر بر توزيع كالا به شمار مي. 25

  عوامل سياسي . د   عوامل تكنولوژي. ج  عوامل فرهنگي. ب  عوامل جغرافيايي. الف  

  

  سؤالات تشريحي

  

  ) نمره 75/0) (سه مورد. (ن را برشماريدمهمترين وظايف خريدار در مديريت عرضه كنندگا .1

 )نمره  1) (دو مورد. ( مهمترين دلايل ضروري استاندارد كردن كالاها را برشماريد .2

 )نمره  /51( .هاي مذاكره را نام برده و دو مورد آن را تشريح كنيد چهار مورد از تاكتيك .3

 )نمره  1/ 25( فروشان در ايران را نام برده و خيلي مختصر توضيح دهيد؟انواع معمول عمده  .4

  )نمره /51. (انواع انبارها را نام برده و دو مورد آن را توضيح دهيد .5
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